
КАК ВЫБРАТЬ 
ВЫГОДНУЮ НИШУ



А чего вы хотите?

Цель: 
прибыль 1 млн ₽ в месяц

Средний чек: 4000 ₽

Товаров: 5 SKU 

Заказы: 3 571 429 ₽

Заказы 1 SKU: 714 286 ₽ 

Выкуп: 80%

Маржа: 35%

Выручка: 2 857 142 ₽

Прибыль 1 SKU: 200 000 ₽ 

Заказы всего: 893 шт.

Продажи всего: 714 шт. 

В этой стратегии не создается никакой ценности для конечного покупателя

Выбор ниши



Предмет WB Ниша 
Ozon

Выручка 
WB, ₽ Выручка Ozon, ₽

Упущенная 
выручка 
WB, %

Упущенная 
выручка 
Ozon, %

Товары с 
продажа
ми WB, 
шт.

Товары с 
продажа
ми Ozon, 
шт.

Средня
я цена 
WB, ₽

Средня
я цена 
Ozon, ₽

Текстиль для дома / 
Постельное белье 5 ниш р.3 036 708 664 р.1 263 584 400 21,49 23,87 50 586 47 981 р.4 068 р.3 294

Текстиль для дома / 
Одеяла

2 ниши р.419 427 467 р.248 915 444 12,11 23,08 8 723 5 481 р.4 087 р.4 256

Текстиль для дома / 
Подушки

5 ниш р.373 463 912 р.457 244 147 8,64 19,67 7 790 9 195 р.2 025 р.4 135

Декор интерьера / 
Парфюм для дома 5 ниш р.462 045 967 р.245 367 008 14,81 21,67 10 775 14 885 р.1 654 р.1 729

Декор интерьера / 
Благовония

3 ниши р.41 158 931 р.150 061 149 11,98 16,95 5 199 10 693 р.1 021 р.2 126

Умный дом и 
безопасность / Камеры 
видеонаблюдения

6 ниш р.285 413 064 р.358 602 851 16,54 28,56 2 495 4 535 р.8 001 р.18 133

Умный дом и безопасность 
/ Видеоглазки

3 ниши р.25 172 610 р.329 838 827 22,52 25,57 162 3 897 р.5 213 р.18 690

Автомобильные товары / 
Пылесосы 
автомобильные

4 ниши р.115 957 887 р.1 074 338 362 9,65 20,82 1 039 4 199 р.2 772 р.17 064

Потребительское поведение Выбор ниши



Потребительское поведение Выбор ниши

Продажи: 43 665 шт.
Выручка: 205 424 156 руб.

3901-6405 руб.

Wildberries

Продажи: 14 291 шт.
Выручка: 65 509 826 руб.

Ozon

Продажи: 26 345 шт.
Выручка: 235 724 075 руб.

6451-100 000 руб.

Wildberries

Продажи: 11 960 шт.
Выручка: 107 384 667 руб.

Ozon

Постельное белье



Потребительское поведение Выбор ниши

Постельное белье

Среднее: 1 867 564,5

Кол-во: 4
Мин: 878 844

Макс: 4 097 476

Сумма: 7 470 258



Какой объем закупок 
необходим для 
взрывного дохода



Сколько завозить Объем закупок

Постельное белье

Для тестирования достаточно примерно 600 единиц



Сколько завозить Объем закупок

Ароматизаторы

Для тестирования достаточно примерно 40 000 единиц



Что продавать



Простой ответ

Все, что отвечает 
критериям:

Средний чек: 4000 ₽

Товаров: 5 SKU 

Заказы: 3 571 429 ₽

Заказы 1 SKU: 714 286 ₽ 

Выкуп: 80%

Маржа: 35%

Выручка: 2 857 142 ₽

Прибыль 1 SKU: 200 000 ₽ 

Заказы всего: 893 шт.

Продажи всего: 714 шт. 

В этой стратегии не создается никакой ценности для конечного покупателя

Что продавать



Сложный ответ
Строить бренд

Что продавать



Сложный ответ Что продавать

Первичное исследование предпочтений покупателей через анализ отзывов MPSTATS 



Качественный 
и безопасный товар



Безопасный товар

Риск причинения вреда жизни, здоровью 
и имуществу потребителя в ходе 
использования, хранения, 
транспортировки и утилизации данного 
товара не превышает допустимого 
уровня.

Товар



Качественный товар

Качественный 
для чего?

Чтобы отвечать ожиданиям 
аудитории?
Чтобы превзойти ожидания?

Качественный 
относительно 
чего?

Относительно конкурентов? 
Относительно другого ценового 
сегмента?

Качественный 
насколько?

?

Товар



Где найти
качественный товар



Самый простой ответ

    Гуглить

Товар



Простой ответ

Заказать товары 
конкурентов

Товар



Сложный ответ

Посещать выставки

придется много 
ходить, говорить 
и трогать руками

Товар



Самый сложный ответ

Гуглить Китай made-in-china.com
taobao.com
jd.com
1688.com
alibaba.com
suning.com
yiwugo.com
china.cn
globalsourse.com
makepolo.com

Товар



Предельно простой вариант 
для максимально ленивых
Взять отчет по быстрорастущим товарам у MPSTATS DATA

Товар



MPSTATS DATA Кейс

Производитель хотел понять, какие 
объемы ткани и материалы ему 
нужно закупать перед сезоном

Задача

● Взяли все товары из нужных 
категорий

● Достали их составы
● Достали их вес

Решение

Сводная таблица из которой 
понятно, какой вид ткани 
пользуется спросом и примерный 
объем материалов по весу

Результат



MPSTATS DATA Кейс

Отслеживать
все товары дистрибьюторов

Задача

Мониторинг на основе работы 
парсеров MPSTATS

Решение

Инструмент, 
собравший все товары 
дилера в одном месте

Результат



MPSTATS DATA



Сертификация



Виды сертификации

1. Отказное письмо

2. Сертификат 
соответствия

3. Декларация 

4. Честный знак

Сертификация



Бонусная программа 
MPSTATS



Инструменты 
продаж



Способы воздействия 
на покупателя

1. Внутренняя реклама
2. Работа с контентом
3. Работа с ценой
4. Внешняя реклама
5. Продвижение бренда

Инструменты продаж



Способы воздействия 
на покупателя

1. Высококонвертирующий контент
2. Грамотное описание
3. Умение работать с рекламными 

компаниями
4. ДРР необходимо закладывать в 

юнит-экономику

Инструменты продаж

Внутренняя реклама



Внутренняя реклама Инструменты продаж

Грамотное описание



Внутренняя реклама Инструменты продаж

1. Настройка поисковых фраз
2. Оценка зон показа
3. Расчет ДРР

Умение работать 
с рекламными кампаниями



Внутренняя реклама Инструменты продаж

Оценка зон показа



Внутренняя реклама Инструменты продаж

Расчет ДРР



Внутренняя реклама Инструменты продаж

ДРР нужно заложить в расчет юнит-экономики



Способы воздействия 
на покупателя

Инструменты продаж

● отстройка от конкурентов 
по цене

● набор отзывов за счет 
скидок в час пик

● занижение цены для 
повышения позиций → 
плавное поднятие

● установка высокой планки 
изначально

Работа с ценой:



Инструменты продажСпособы воздействия 
на покупателя



Способы воздействия 
на покупателя

Инструменты продаж

● поиск инфлюенсеров, 
каналов, пабликов 
для интеграций

● подготовка контента

● интеграция 

Внешняя реклама:



Способы воздействия 
на покупателя

Инструменты продаж

● создание ценности для ЦА

● фирменный узнаваемый 
контент

● работа с аудиторией

Продвижение бренда



Доступ ко всем 
инструментам 

MPSTATS на 5 дней


